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neuvkunden.at Erfolgreichster Vertriebsdienstleister im DACH-Raum

Wer ist hotelimpulse.at?

Das fuhrende Fachportal fUr Hotel-Entscheider - Wir testen, bewerten und initiieren Innovationen

hotelimpulse.at

MEHR GASTE DURCH INNOVATIONEN

INTERESSE
INTERESSE WECKEN KONKRETISIEREN
MEDIEN TELESALES
Booklet (hotelimpulse.at): Gespréche mit Hotel-Entscheidern:
3.100 Stick, personlich adressiert (p. Q.) ca. 250 Erklarungs- und Verkaufsgespréche pro Tag

Schriftliche Dokumentation jedes Gesprdachs
Fachportal (hotelimpulse.at)*

10.200 Nutzer (p. M.) Gespréchsdauer:
315.000 Seitenabrufe (p. M.) @12 Minuten

Newsletter (hotelimpulse.at): Uber 70% der Interessenten fUhren bereits kurzfristig zu
8.900 Hotel-Entscheider einem Projekt/Auftrag.

55% Offnungsrate
Seit 2016 wurden Uber 3.700 Innovationsprojekte initiiert.
Mit den hotelimpulse.at-Medien erreichen Sie
Uber 85% der &sterreichischen Hotel-Entscheider.

"= Bundesministerium
*Quelle: Google Analytics J&nner 2024 Kooperation mit: Am Auszeichnungen: Nachhaltighers ond (WK |O[™

Tourismus



neuvkunden.at Erfolgreichster Vertriebsdienstleister im DACH-Raum.

UnUbertreffliche Ergebnisse durch die Ausrichtung aller Instrumente auf die Kaufentscheidung.

Vertriebsworkshop

Verstarken und Ergénzen
entscheidungsrelevanter
Faktoren

- Profitieren aus Uber 25

Jahren Vertriebserfolg in der
Zielgruppe

Expertenbeirat

Finetuning des Angebots durch
Opinion Leader der Hotellerie
- Ruckenwind von Multiplika-

toren und Meinungsbildnern
sicherstellen

INTERESSE WECKEN

3 4

Booklet hotelimpulse.at

Information der Zielgruppe durch
Booklet und ePaper

— Relevanz in der Zielgruppe herstellen

Fachportal hotelimpulse.at

Redaktionelle Aufbereitung am
zugriffsstarksten Fachportal

- Uber 85% Reichweite in Zielgruppe

Newsletter Kaompagne

Kaufsignale erkennen
und strukturieren

- Uber 8.900 Hotel-Entscheider erreichen

und Uber 200 Leads erhalten

INTERESSE

Telesales

Qualifizierte Gesprache um das ge-
weckte Interesse zu konkretisieren

— kurzfristig Uber 50 konkrete
Prospects erhalten

KONKRETISIEREN

Vertriebsbegleitung

Bearbeitungsworkshop fur

kurzfristige Wirksamkeit

— Erste und kontinuierliche
AbschlUsse



neuvukunden.at Schon morgen neue Kunden!

Frgebnisse Vertriebsoffensive

Durchschnittliche Ergebnisse pro Kunde aus den letzten 105 Vertriebsoffensiven (aus 1.000 Hotels)

Transfer von Vertriebs-Know-how fir Hotel-Zielgruppe
Vertriebs-Workshop, Bearbeitungs-Workshop, Vertriebsbegleitung

Sicherstellung der Bekanntheit des Produkts
durch 10.000 Leser am Fachportal + 7.000 Videoabrufe &

+ 4500 Leser des Newsletters &
&
<

O\L_Q

Qualifizierte Leads (Digital) \AO

260 Hotel-Entscheider \g}

&
2
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Reaktive Prospects 6\“%
120 Hotel-Entscheider fo)
&2

Konkrete Prospects
55 Hotel-Entscheider
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neuvukunden.at Einzelne Buchung der Vertriebsbausteine moglich.

Transparenz und Messbarkeit zu jedem Zeitpunkt der Vertriebsoffensive

1. Vertriebsworkshop*

Gemeinsamer Vertriebsworkshop in Ihrem
Unternehmen, um Erfolgsfaktoren zuzuspitzen
und zu ergdnzen. Nutzung von 3.100 Datensatzen.
Einzelpreis: ab 3.900 EUR

2. Expertenbeirat

Plausibilisierung und Feintuning der Relevanz und des
Bedarfs Ihrer Produkte mit renommierten Hoteliers und
Hotelberatern aus Osterreich.

Einzelpreis: ab 1.900 EUR

3. Booklet hotelimpulse.at

Vorstellung lhrer Produkte im hotelimpulse.at-

Booklet mit einer Auflage (Print/ePaper) von 12.500 Stuck.
Einzelpreis: ab 5400 EUR

4. Fachportal hotelimpulse.at*

Garantierte Onlineprasenz Ihrer Produkte auf der
Startseite www.hotelimpulse.at.

Uber 10.200 Hotelentscheider monatlich,

5:35 Minuten Nutzungsdauer.

Einzelpreis: ab 4.900 EUR pro Monat

B 5. Newsletter Kompagnen

N
w@;

Aussendung an 8.900 Hotelentscheider, Auswertung

und Analyse der Mehrfachoffner hinsichtlich Kaufsignale.
Uber 55% Offnungsratel

Einzelpreis: ab 3.500 EUR

6. Telesales

Vorstellung lhrer Produkte bei Uber 300 Hotelentscheider
plus nochmalige Kontaktaufnahme zur Konkretisierung der
Kaufabsicht bei Mehrfachdffnern (max. 2500 Gesprache).
Einzelpreis: ab 9500 EUR

7. Vertriebsbegleitung

Gemeinsamer Bearbeitungsworkshop sowie operative regelmafige
Verkaufsbegleitung, um bereits kurzfristig AbschlUsse zu generieren.
Einzelpreis: ab 2.900 EUR

8. Innovationspartner-Paket (Vertriebskommunikation)

12 Monate redaktionelle Unternehmens- oder Produktvorstellung +
Aufnahme in Innovationspartner-Verzeichnis + reaktives Telesales
(22.000 Gesprache p.a.).

Einzelpreis: 3.600 EUR

*Bei Bedarf Erstellung eines Word-Rap-Videos fur den Einsatz im Expertenbeirat, im Fachportal und im Telesales.



neuvukunden.at Offensiven, die sich lhren Verkaufszyklen anpassen.

Sichern Sie sich

die richtigen Kunden
zum richtigen Zeitpunkt!

Basis 300 Impact 1.000
Umfang: Umfang:
Vertriebsworkshop, Expertenbeirat, Newsletter-Kampagne, Zusa@tzlich zu Basis 300:
Online Paket mit mindestens 100.000 Sichtkontakten und Online Paket mit mindestens 350.000 Sichtkontakten und
2500 Telesales-Gesprache fur 300 Hotels 8.000 Telesales-Gesprache fur 1.000 Hotels

Vertriebsbegleitung

Preis Komplettpaket ab 22.900 EUR Preis Komplettpaket ab 43500 EUR

Dauer: ca. 2 Monate Dauer: ca. 5 Monate



neukunden.at WIR L(DEBEN VERTRIEB.
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Internationale Marken

RedBull
STAGUAR
AL 1D D
FRIDED ZU%CH
l(l-l3l-\ SAMSUNG
Great
tiHusqvarna Tooee
Work.

Zertifizierungen und Auszeichnungen

Kunden- . 3
Bewertunglen kl.lma aknv
oogle (X X J

Nationale Unternehmen

)ﬂl_ = elastica
‘ SCHLAFSYSTEME

z=berndorf
béaderbau KWB

=
voLTA
6 Finnest umdasch

P DAIKIN bookassist

echnology & online marketing for hotels

\ "= Bundesministeriumr
> )K\_/% Nachhaltigkeit unc

v Tourismus

Regionale Spezialisten und Dienstleister

¢ LINECKER

\ l betterspace

()

&
GAT w solar

T I. \

WK O™

oh

“©

llat

Architecture+Design

KLEINE
ZEITUNG

goingsofit’

M4

WASSERKAISER



