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neuvukunden.at Erfolgreichster Vertriebsdienstleister im DACH Raum.

MEDIEN
INTERESSE WECKEN

Mediadaten

Fachportal (hotelimpulse.at)*
10.500 Besucher pro Monat
350.000 Seitenabrufe

Booklet (hotelimpuse.at):
Personlich adressiert an 3.100 Hotel-Entscheider (p. Q.) und
zusatzlich ca. 6,500 Downloads der e-Paper-Version (p. Q.)

Newsletter (hotelimpulse.at):
8.900 Hotel-Entscheider als Empfanger
@ 55% Offnungsrate

Mit den hotelimpulse.at-Medien erreichen Sie
Uber 85% der dsterreichischen Hotel-Entscheider.

*Quelle: Google Analytics Janner 2022

TELESALES
INTERESSE KONKRETISIEREN

Leistungsdaten

Schlagzahl:
ca. 250 Erklarungsgesprache pro Tag

Gesprdchsdauer:
@12 Minuten

Gespréchszahl pro Hotel:
ca. 8 Gesprdache

Schriftliche Dokumentation jedes Gesprdachs

Wir bringen Ihnen konkrete Interessenten, welche bei
entsprechender vertrieblicher Weiterbearbeitung bereits
kurzfristig mit 70% zu einem Projekt/Auftrag fuhren.



neuvukunden.at Maximale Vertriebskraft durch strukturiertes Vorgehen.

UnUbertreffliche Ergebnisse

durch die prazise Ausrichtung aller Instrumente auf die Kaufentscheidung.

Vertriebsworkshop

Verstarken und Ergénzen
entscheidungsrelevanter
Faktoren

- Profitieren aus Uber 25
Jahren Vertriebserfolg in der
Zielgruppe

Expertenbeirat
Finetuning des Angebots durch
Opinion Leader der Hotellerie

- RUckenwind von Multiplika-
toren und Meinungsbildnern
sicherstellen

INTERESSE WECKEN

Booklet hotelimpulse.at

Information der Zielgruppe durch
Booklet und ePaper

— Relevanz in der Zielgruppe herstellen

Fachportal hotelimpulse.at

Redaktionelle Aufbereitung am
zugriffsstarksten Fachportal

- Uber 85% Reichweite in Zielgruppe

Newsletter Kompagne

Kaufsignale erkennen
und strukturieren

- Uber 8.900 Hotel-Entscheider erreichen

INTERESSE
KONKRETISIEREN

Telesales

Qualifizierte Gesprache um das ge-
weckte Interesse zu konkretisieren

- konkrete Interessenten

Vertriebsbegleitung

Bearbeitungsworkshop fur
kurzfristige Wirksamkeit

- Erste und kontinuierliche
AbschlUsse



neuvukunden.at Offensiven, die sich lhren Verkaufszyklen anpassen.

Sichern Sie sich

planbares, nachha

tiges Wachstum

durch ein Komplettpaket!

Basis 300

Umfang:
Vertriebsworkshop, Expertenbeirat, Newsletter-Kampagne,

Online Paket mit mindestens 100.000 Sichtkontakten und
2500 Telesales-Gesprache fur 300 Hotels
Preis Komplettpaket ab 15500 EUR

Dauer: ca. 2 Monate

Impact 1.000

Umfang:
Zusdatzlich zu Basis 300:

Online Paket mit mindestens 350.000 Sichtkontakten und
8.000 Telesales-Gesprache fur 1.000 Hotels, Vertriebsbegleitung

Preis Komplettpaket ab 32.500 EUR

Dauer: ca. 5 Monate
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neuvukunden.at Einzelne Buchung der Vertriebsbausteine moglich.

Transparenz und Messbarkeit zu jedem Zeitpunkt der Vertriebsoffensive

1. Vertriebsworkshop*

Gemeinsamer Vertriebsworkshop in Ihrem
Unternehmen, um Erfolgsfaktoren zuzuspitzen
und zu ergdnzen. Nutzung von 3.100 Datensatzen.
Einzelpreis: ab 3.900 EUR

2. Expertenbeirat

Plausibilisierung und Feintuning der Relevanz und des
Bedarfs lhrer Produkte mit renommierten Hoteliers und
Hotelberatern aus Osterreich.

Einzelpreis: ab 1.900 EUR

3. Booklet hotelimpulse.at
Vorstellung lhrer Produkte im hotelimpulse.at-

Booklet mit einer Auflage (Print/ePaper) von 12.500 Stuck.

Einzelpreis: ab 5400 EUR

4. Fachportal hotelimpulse.at*

Garantierte Onlineprasenz Ihrer Produkte auf der
Startseite www.hotelimpulse.at.

Uber 10.500 Hotelentscheider monatlich,

5:35 Minuten Nutzungsdauer.

Einzelpreis: ab 4.900 EUR pro Monat

B 5. Newsletter Kompagnen

N
w@;

Aussendung an 8.900 Hotelentscheider, Auswertung
und Analyse der Mehrfachoffner.

Uber 55% Offnungsratel

Einzelpreis: ab 3.500 EUR

6. Telesales

Vorstellung lhrer Produkte bei Uber 300 Hotelentscheider
plus nochmalige Kontaktaufnahme zur Konkretisierung der
Kaufabsicht bei Mehrfachdffnern (max. 2500 Gesprache).
Einzelpreis: ab 8.900 EUR

7. Vertriebsbegleitung

Gemeinsamer Bearbeitungsworkshop sowie operative regelmafige
Verkaufsbegleitung, um bereits kurzfristig AbschlUsse zu generieren.
Einzelpreis: ab 2.900 EUR

8. Innovationspartner-Paket

12 Monate redaktionelle Unternehmens- oder Produktvorstellung +
Aufnahme in Innovationspartner-Verzeichnis + reaktives Telesales
(22.000 Gesprache p.a.).

Einzelpreis: 3.600 EUR

*Bei Bedarf Erstellung eines Présentationsvideos fUr den Einsatz im Expertenbeirat, im Fachportal und im Telesales.



neuvukunden.at Schon morgen neue Kunden!

Frgebnisse Vertriebs-Offensive

Konkrete Interessenten (Prospects)

Hotels, welche ein konkretes und dokumentiertes Interesse haben und die kurzfristige Kontaktherstellung explizit winschen. Je nach
Produkt und definiertem Informationsumfang sind aus 1.000 Hotels 30 - 300 Interessenten moglich.

Leads

Hotels, welche ein grundlegendes Interesse haben und bereits mit hotelimpulse.at interagiert haben, aber sich noch wenig mit Produkt-
alternativen und Details auseinandergesetzt haben. Je nach Vereinbarung sind aus 1.000 Hotels 100 - 250 zusatzliche Leads moglich.

Fundierte Marktinformationen

Unsere Gesprache dauern durchschnittlich 12 Minuten, wir hinterfragen die Aussagen sehr genau. Es ist daher
grundsatzlich méglich diese Ruckmeldungen und Marktinformationen zu strukturieren, um diese gemeinsam zu analysieren.

Werbewirkung und Vertriebsunterstiutzung

Durch unser zugriffsstarkes Fachportal (hotelimpulse.at) konnen wir bis zu 350.000 Sichtkontakte pro Monat fur Ihr Angebot erzielen.
Gerne weisen wir die erzielten Sichtkontakte prazise aus, sodass Sie ggf. einen Werbekosten-Zuschuss erhalten.

Qualifizierte Ruckmeldung aus Expertenbeirat

Die Mitglieder des Expertenbeirats sind national und international anerkannte Hotelexperten und Opinion Leader.
Diese geben wertvolle und wirksame Ruckmeldungen. Die Ruckmeldungen stellen wir gerne zur Verfuogung.
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Unsere Referenzen

Internationale Marken Nationale Unternehmen Regionale Spezialisten und Dienstleister
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